
益張實業股份有限公司 

提升企業價值計畫 

【現況分析】 

一、 資金成本分析： 

(一) 加權平均資金成本(WACC)計算： 

1. 本公司截至 2025 第三季，資本結構係由 60%權益和 40%債務組成，公司的

權益成本 (Cost of Equity)為 1.14%，稅後債務成本(Cost of Debts)為          

1.67 %，利息保障倍數（Interest Coverage Ratio）：26.5 倍   ，影響權益融

資成本的因素包括企業信用、經營風險等。透過加權平均資金成本

(WACC)的分析使得本公司能評估資金使用效率、投資計畫的適切性和企

業價值的合理性，本公司的加權平均資金成本(WACC)為 1.61%，代表其資

本結構較穩健，股東報酬能力較強，反映出公司技術能力與經營效益帶來

的穩定性。 

2. 總體經濟影響分析： 

 2-1 利率波動 

• 利率上升會提高債務成本（Cost of Debt），進而拉高 WACC。 

• 益張透過固定利率借款與短期資金調度策略，降低利率波動風險。 

 2-2 通膨率變化 

• 高通膨可能壓縮實質獲利，影響股東報酬率（ROE），進而影響權益

成本。 

• 公司採用成本轉嫁機制與原物料庫存策略，降低通膨衝擊。 

 2-3 匯率波動 

• 益張為出口導向企業，匯率變動會影響營收與成本結構。 

• 公司已採用換匯交易（FX Swap）等工具進行避險，有效控管匯率風

險。 

此外，本公司將定期進行總體經濟分析，有效控管總體經濟因子對 WACC的影 

響，確保資金成本的合理性，進而維持企業競爭力與財務穩定。 

 

二、 獲利能力評估： 

(一) ROIC 和 ROE 評估： 

公司的經營效能可透過投入資本報酬率(ROIC)和權益報酬率(ROE)進行評 

估。具體而言，本公司截至 2025 年第三季止，ROIC 以營業利益與投入資 

本估算為12.35%，高於 WACC（1.61%），代表公司整體資金使用效率 

佳。本公司ROIC 高於 WACC，顯示目前的資本投入創造超額報酬，顯現 

在產品組合、成本控管或強化高毛利產品線之市場策略展現成效。此 



外，本公司ROE 為17.28%，其財務體質與營運策略具備一定韌性。未來 

公司將持續優化資本配置與提升獲利效率，以強化股東報酬。 

(二) 業務分析： 

本公司銷售至歐、美、亞等先進國家地區，主攻醫療照護及倉儲物流領域 

的高附加價值產品，公司亦積極對主要目標市場進行市調與競爭對手分析 

，以精確掌握各地市場需求脈動，隨著市場對於電子商務及醫療照護設備 

相關產品需求不斷提高、倉儲置物及物流移動功能產品比重也日益提高。 

因此，公司持續追求利基產品營運成長，結合擴增特殊金屬材質應用產品 

的的開發，以及客戶客製化、功能化的服務模式，確保本公司研發生產之 

產品符合全球各地客戶需求，布局全球高階產品市場。 

 

三、 市場評價分析： 

(一) 評價水準分析： 

本公司截至 2025 年 9 月 30 日的收盤價，股價淨值比（PBR）為 2.78 倍， 

對比相近同業平均3.04倍，略低於同業水平，但因國內同屬性同業較少， 

故尚屬於合理評價範圍。公司將持續致力於提升獲利能力，確保投資人對 

我們的評價能更充分反映出公司真實的內涵價值。 

(二) 潛在成長評估： 

公司近十幾年來，朝向商用置物設備應用領域發展，隨著消費模式及生活 

模式的轉變，對於倉儲物流、醫療照護所衍伸出的置物及物流需求，將持 

續的擴張成長。 

在產品的功能屬性上，公司則朝功能性客製化方向發展，希望藉此提高產 

品附加價值，提升與客戶的黏著度，同時透過功能技術的開發，建立起同 

業競爭者加入的門檻。 

在產品應用材質上，公司擴大特殊金屬材質的應用開發，特殊金屬材質具 

備較高銷售單價及利潤特性。在現今冷鏈應用技術日漸提升，特殊金屬材 

質的倉儲物流需求也日益增多。同時在建廠成本高漲，各企業願意付出較 

高成本的倉儲物流設備，藉以完善企業內部管理流程，這些因素都造就特 

殊金屬材質的需求增加。 

在自有品牌開發上，公司在二十年前開發的OGEE移動式倉儲系統，就已 

備受客戶的喜愛認同，接續更開發結合物流功能的上移動式倉儲系統，近 

期又開發第三代電控移動式倉儲，結合物聯網倉儲管理系統及監控功能。 

OGEE移動式倉儲在北美透過美國大客戶銷售服務，每年皆能穩健成長， 

在國內則由公司推廣銷售，只要客戶有倉儲及物流規劃需求，公司就能提 

供一站式解決方案，舉凡半導體、電子業、金融機構、美妝保養品、醫療 

院所及一般製造業，都有公司提供服務案例。 

 



四、 公司治理分析： 

(一) 董事會結構及獨立性： 

本公司董事會由 7 名董事組成，女性董事有 2 位占比 29%。獨立董事 3 位 

占比 43%，2 位董事年齡在 61 歲以上，5 位 60 歲以下，董事成員國籍身 

份均為中華民國。董事分別具備製造業、商業、財經、產業、會計等專業 

背景。本公司透過董事會結構之多元化及獨立性，促使董事會決策過程充 

分考慮各種專業知識和觀點，並能獨立於公司管理階層，提供客觀的意見 

和建議。 

 (二) 董事會運作之有效性： 

本公司每年對董事會和功能性委員會進行績效評估，以提升其運作之有效 

性，評估內容包括對公司營運之參與程度、決策品質、成員之結構與選任 

、持續進修、內部控制等，以健全公司治理結構。 

(三) 資訊透明度： 

本公司定期召開董事會及功能性委員會，並邀請會計師列席董事會，以增 

進董事對國際市場、產業狀況、財會、稅法相關知識，以利公司經營管理 

之執行。全體董事每年均須達成應進修時數之規定，並於公開資訊觀測站 

揭露重大訊息、董事進修情形、董事會出席情形及董事酬勞等資訊，各項 

財務資訊之公告日早於法令規定時限。本公司亦在網站揭露各項資訊，以 

確保股東充分了解公司的產品服務、公司組織架構、財務資訊、投資人訊 

息、利害關係人專區資訊。 

 

五、 風險及競爭評估： 

(一) 總體經濟分析： 

2025 年，地緣政治情勢的轉變，在在牽動原物料、供應鏈及市場布局。 

美國新任總統川普，「美國優先」政策的影響，將影全球經貿新格局。通 

膨的黏性甚至產生停滯膨脹，即經濟停滯但通膨嚴重並存的現象的可能性 

，將對全權經濟成長產生一定的衝擊，這是未來幾年需持續關注的挑戰。 

                益張與供應鏈及客戶間透過友好的互動，憑藉過往累積的合作經驗，互助 

                互惠，進而能在瞬息萬變的市場中提升規模及營業額。 

                益張也密切注意市場供給與需求波動，即時取得市場脈動，適時進行成本 

                的管控。同時，益張也持續進行產品及客戶結構的整合，以高附加價值產 

                品為開發重點，以因應今日市場瞬息萬變的嚴苛挑戰。 

面對未來三至五年經營環境，變動將會更加劇烈，需快速提升應變及核心 

技術能力，唯有提升至世界級能力及競爭力，才能面對今後複雜又多變的 

市場。 

因此，未來公司以技術力、生產力、管理力，建構核心能力，以提供客戶 

產品功能升級最佳方案為使命，達到滿足客戶客製化、功能化的需求。 



(二) 產業競爭分析： 

隨著電商銷售模式的快速發展，以及高階科技業的規模擴張，對倉儲空間 

的效率使用、物流快捷便利的移動，都造就本公司所生產的倉儲物流設備 

需求持續擴增。 

公司以技術能力支撐，能滿足客戶的客製化需求，近十年來又將特殊金屬 

材質導入運用，已築起國內同業進入競爭的門檻。公司將持續以歐美先進 

國家大型同業為追趕目標，持續擴增全球在商用置物設備的份額。 

 

六、 政策與計劃： 

(一) 短期強化計畫： 

公司將在現有的業務基礎上持續耕耘，持續發展高附加價值產品，並且針 

對不同應用產業發展出適合的產品。 

同時也持續推動生產流程之智慧製造應用提升效能，兼具採購策略的分級 

管理及備料政策，落實全面品質管理，提供客戶滿意的優質產品。 

(二) 中長期強化計畫： 

持續擴展專業商用置物設備市場開發，持續導入特殊金屬材質的應用，與 

消費性需求產品市場進一步區隔。 

持續推展及開發自有品牌，擴增外銷市場及提升客戶新應用場域的產品， 

國內則以一系列的OGEE移動式倉儲系統進行經營，進而衍伸客戶更深層 

的倉儲物流需求，提供企業的整體解決方案。 

 


